
 

 

• Λειτουργούς πωλήσεων  
• Υπεύθυνους ομάδας πωλήσεων  
• Τμημάτων πωλήσεων 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

Στο σύγχρονο ανταγωνιστικό περιβάλλον, όπου ο 

καταναλωτής ξέρει ακριβώς τι θέλει και έχει επιλογές 

ανάμεσα σε πολλά και διαφορετικά brands, η ανάγκη 

εκπαίδευσης σε θέματα πωλήσεων είναι πιο αναγκαία από 

ποτέ. Οι λειτουργοί πωλήσεων καλούνται να κατανοήσουν 

πλήρως τις ανάγκες του πελάτη και να προτείνουν το 

κατάλληλο προϊόν για την ικανοποίηση αυτών των 

αναγκών 

 Σκοπός του προγράμματος είναι να δώσει στους 

καταρτιζόμενους τις γνώσεις και δεξιότητες ώστε να 

χρησιμοποιούν αποτελεσματικά τεχνικές που θα τους 

οδηγήσουν με ασφάλεια στην αύξηση των πωλήσεων ενώ 

ταυτόχρονα θα γίνουν αποτελεσματικοί στην διάγνωση και 

κάλυψη των αναγκών του πελάτη, έχοντας κατανοήσει τον 

ρόλο τους ως λειτουργοί πωλήσεων. 

08:30-13:45 (14 ώρες) 

Τρίτη 11/06/2024 – Πέμπτη 
13/06/2024 

Αρχικό κόστος: €443.00 + ΦΠΑ 
(όπου εφαρμόζεται) 
Επιχορήγηση από ΑΝΑΔ: €280.00 
Τελικό Ποσό: €163.00 
*Eξαιρούνται από το πλαίσιο εφαρμογής του 
ΦΠΑ μόνο όσοι είναι δικαιούχοι .επιχορήγησης 
της ΑνΑΔ 
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Κατά Πρόσωπο Εκπαίδευση 


